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Okmeticin tulos parani
28.7.2010 16:20 — Taloussanomat

Piikiekkoja valmistavan Okmeticin parani selvasti vuoden
toisella neljanneksella ja liikevaihto kasvoi. Yhtio arvioi, etta
taman vuoden liikevaihto voi ylittad 75 miljoonaa euroa ja
kannattavuus on 10 prosentin tavoitteen mukainen. Kai
Seikku iloitsee piikiekkojen kysynnasta.

Okmeticin tulos ennen veroja nousi kolmeen miljoonaan
euroon huhti-kesakuussa. Vuotta aiemmin tulosta kertyi
vain vajaat 50 000 euroa. Osakekohtainen tulos kasvoi
0,18 euroon nollasta.

Toimitusjohtaja Kai Seikku sanoo piikiekkojen kysynnan
olleen vahvaa loppukevéalla. Anturi- ja puolijohdekiekkojen
myynti kasvoi yli viidenneksen edellisesta vuosineljanneksesta.

Alkuvuoden tuloskasvusta vastannutta lisenssimyyntia ja
polypiin kauppaa ei kertynyt toisella neljdnneksella. Sen
sijaan suotuisa valuuttakurssikehitys hyddytti yhtiota, Seikku
kertoo.

Okmeticin liikevaihto kasvoi runsaat 45 prosenttia 19,7
miljoonaan euroon.

Puolijohde- ja anturikiekkojen kysynta jatkaa Okmeticin
mukaan kasvuaan vuoden kolmannella neljdnneksella.
Kidetoimitukset pysyvat alkuvuoden tasolla.

Hyvan kysynnan ansiosta yhtio uskoo liikevaihdon kasvavan
vahintaan 38 prosenttia. Liikevaihtoa yhtié ennakoi kertyvan 75
miljoonaa euroa tai hieman sen yli. Viime vuonna

likevaihto oli runsaat 54 miljoonaa euroa.

Myo6s kannattavuuden Okmetic ennakoi paranevan ja
saavuttavan pitkan aikavalin 10 prosentin tavoitteen.
Kannattavuustavoitteen saavuttaminen tarkoittaa, etta yhtion
liketulos kasvaisi vuotta aiemmasta yli seitseman miljoonaa
euroa. Vuoden ensimmaisen puoliskon kannattavuus oli 8,7
prosenttia.

Liiketoiminnan nettorahavirran Okmetic arvioi pysyvan
vahvana.
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